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АККРЕДИТИВ – ИНСТРУМЕНТ ОБЕСПЕЧЕНИЯ, 
РАСЧЕТОВ И ФИНАНСИРОВАНИЯ 

Обеспечение обязательств сторон
в международных и внутрироссийских
коммерческих контрактах

Документарный аккредитив − это существенная часть
международных коммерческих операций .
Он может использоваться и при расчетах по
контрактам внутри России. Он является универсальным
средством, позволяющим исполнять согласованные
платежи по контракту только после и как результат
исполнения установленных контрактом стадий отгрузки,
транспортировки, доставки товаров и выполнения
этапов работ.

Международные аккредитивы регламентируются
правилами Международной торговой палаты (UCP600),
внутренние − Банком России (Положением 762-п) и
основываются на простом принципе: проверке банком
(эмитентом/исполняющим/подтверждающим)
документов, подтверждающих стадии поставки товаров,
исполнения работ, предоставления услуг.

3



ФУНКЦИОНАЛЬНАЯ СХЕМА АККРЕДИТИВА

Составление и заключение коммерческого контракта между 
Покупателем и Продавцом, предусматривающего расчеты за 
товар в форме аккредитива.

Покупатель обращается в Банк- Эмитент и инструктирует об 
условиях аккредитива.
(Заявление на открытие аккредитива).

Банк-Эмитент открывает аккредитив и при необходимости 
направляет его в Банк Продавца/ Подтверждающий / 
Авизующий банк.

Банк Продавца направляет аккредитив Продавцу 
(Подтверждающий банк  добавляет  свое подтверждение).

Продавец исполняет обязательства по контракту (например, 
отправляет товары).

Продавец представляет документы по аккредитиву в Банк 
Продавца, предусмотренные условиями аккредитива.
Банк Продавца направляет документы в Банк Покупателя.

Банк-Эмитент передает документы по аккредитиву 
Покупателю и сообщает о планируемом платеже, а также о 
требовании о возмещении платежа.
Покупатель получает документы, после чего может владеть 
товаром.

Банк Продавца перечисляет денежные средства в пользу 
Продавца.

Банк Покупателя осуществляет платеж по требованию в 
пользу Банка Продавца.

Покупатель осуществляет возмещение платежа по 
аккредитиву в соответствии с его условиями.
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ИНСТРУМЕНТ ФИНАНСИРОВАНИЯ КОНТРАКТА ДЛЯ 
ИМПОРТЕРА И ЭКСПОРТЕРА

Документарный аккредитив – наиболее удобный банковский
инструмент торгового финансирования .

Он позволяет осуществлять финансирование контракта (оплату
документов по аккредитиву) за счет банка-эмитента или
подтверждающего банка .

Это позволяет покупателю-импортеру перепродать товар или
осуществить производственный проект и затем полученную
выручку направить банку в возмещение осуществленного
банком платежа по аккредитиву .

ОСНОВНЫЕ ПРЕИМУЩЕСТВА:
• Отработанная технология оценки рисков сделки и принятия

решения по ней, профессиональный подход к торговому
финансированию .

• Стоимость финансирования ниже действующих на
российском рынке ставок кредитования, а сроки до 3-5 лет
(возможно и более с участием экспортных кредитных
агентств) .

• Гибкий подход к погашению кредита (основного долга и
процентов) .

• Оперативность исполнения поручений клиента .
• Высокий рейтинг банка, сотрудничество с российскими

экспортными кредитными агентствами .
• Возможность привлечения лизинговой компании банка .
• Гибкое ценообразование .
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ПРЕИМУЩЕСТВА ДЛЯ ИМПОРТЕРА и ЭКСПОРТЕРА
ЭКСПОРТЕРУ 

(ПРОДАВЦУ / ПОСТАВЩИКУ / БЕНЕФИЦИАРУ)

ИМПОРТЕРУ 

(ПОКУПАТЕЛЮ /АППЛИКАНТУ)

Доверие со стороны 
Продавца-
экспортера

Аккредитив является безотзывным 
платежным обязательством банка-
эмитента в пользу продавца-экспортера и 
не может быть отменен покупателем без 
согласия продавца.

Осуществление
платежа за 
отгруженный товар, 
оказанные услуги, 
выполненные 
работы

Банк-эмитент не проверяет количество, 
наличие, фактическую 
отгрузку/выполнение работ, а 
руководствуется только предоставленными 
по аккредитиву документами.

Соответствие 
товара заказу

Банк не проверяет соответствие заказу 
(договору) указанных в документах 
товаров, а контролирует только 
правильные ссылки на заказ (договор) в 
предоставленных по аккредитиву 
документах.

Получение 
рассрочки платежа

Аккредитив не гарантирует 
предоставление продавцом покупателю 
отсрочки платежа, которая является 
предметом договоренностей между 
продавцом и покупателем.
При этом Росбанк может предоставить 
такую отсрочку самостоятельно.

Обеспечивает
возможность 
осуществления 
поставок новым 
покупателям

Продавец может потребовать исполнение 
аккредитива в своей стране и в своем 
банке – Росбанке. Более того, он может 
запросить подтверждение Росбанком 
аккредитива, открытого банком покупателя 
для полного исключения страновых рисков 
банка покупателя.

Снижение риска 
неоплаты со стороны 
Банка Покупателя

Если банк Покупателя не известен 
продавцу, то исключение риска 
платежеспособности этого банка возможно 
только при условии исполнения и 
подтверждения Росбанком такого 
аккредитива. 

Аккредитив может 
быть 
профинансирован до 
наступления срока 
платежа по нему

Как правило, финансирование 
аккредитива осуществляется после 
отгрузки и представления отгрузочных
документов по аккредитиву.

Получает 
уверенность в 
оплате 
произведенных и 
отправленных 
товаров

Аккредитив гарантирует оплату за 
поставленный товар/ оказанные услуги при 
условии выполнения прозрачных условий 
аккредитива.



АККРЕДИТИВ И КОНТРАКТ В РОСБАНКЕ

Импортер и экспортер, покупатель и
продавец могут обращаться в
РОСБАНК, даже когда контракт ещё
только в проекте.

Специалисты Департамента торгового
финансирования смогут оперативно
ответить на все ваши вопросы, помочь
правильно составить контракт и
подобрать инструменты его
обеспечения и, если необходимо, то и
финансирования. А затем обеспечат
полное сопровождение контракта в
части банковских операций.
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КОНТАКТЫ
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Для получения консультации со стороны специалистов Департамента

торгового финансирования просим Вас направлять запрос на адрес:

TFsales@rosbank.ru




